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Herzlich Willkommen zum Chat mit der LPKF Laser & Electronics AG. Herr Kai
Bentz (CFO) steht Ihnen jetzt flir Fragen zur Verfiigung. Welcome to our Chat
with LPKF Laser & Electronics AG. Kai Bentz (CFO) is ready to answer your
questions.

Match joined.

Nebuchadnezzar joined.

hugo joined.

ag joined.

NdsAktionér joined.

hugo left.

hugo joined.

Guten Abend, das Book-to-Bill Ratio mit 2 ist ja sehr gut fur die Zukunft, aber die
Ebit-Margen im Bereich Fligetechnologien und Diinnschicht sind eigentlich
schlecht, wann rechnen Sie in diesen Bereichen mit steigenden Ebit Margen tiber
10% ?

NdsAktionér, die schwachen EBIT-Margen in diesen Bereichen hédngen stark am
geringen Umsatz im Q | 2011. Beide Segmente weisen aktuell eine hervorragende
Auftragslage aus. Damit sollte bereits das Q 11 2011 deutlich besser ausfallen.
hugo left.

Sehr geehrter Herr Bentz, welchen Anteil (in %) betragt der Bereich PCB-
Produktionslaser am Segment Schneid - und Strukturierungsglaser?

Match, dieser Bereich ist im Q 1 2011 der kleinste und liegt bei rund 10%.

fritz joined.

guten Tag, ich hab den Auftragseingang von Q1/11 21,9 mio (28,9-7 Solar-

Grossauftrag) mit Q1/10 17,8 mio verglichen. Das ist ein deutlicher Anstieg. Ist er
so erwartet worde, als man die Gesamtjahresprognose geduRert hat?

ag, wir haben ein zyklisches Geschéft. Daher bewegen wir uns aktuell im Rahmen
der Planungen. Insgesamt ist der starke Auftragseingang im Q I naturlich sehr po-
sitiv fir LPKF und auch notwendig bei der Erreichung des Gesamtjahresziels.

Es steht im Q1 Bericht, daf Sie die Minderheitenanteile der LPKF Tiajin erworben
haben, auf Seite 7 stehen aber nur 86% als Beteiligung, wann kaufen Sie die restli-
chen 14% und wieviel kostet das?

NdsAktionér, der erworbene Anteil liegt bei 14%, damit halten wir 100% der An-
teile. Dies ist allerdings erst wirksam, wenn die chinesichen Behdrden zugestimmt
haben. Uber den Kaupreis ist Stillschweigen vereinbart worden.

Wie ist der Start in das 2. Quartal gelungen? Wird man dort an das starke Vorjah-
resquartal ankniipfen kdnnen, oder wird es erneut ein negatvies Wachstum geben?
Match, wir haben einen guten Start in Q 11 gesehen.

Cl Holding, CI Financial, CI Investments aus Kanada sind ja bei Thnen Marz mit
uber 5% eingestiegen,,, Es gibt Gerlichte, dal? die Kanadier nur im Auftrag einer
anderen Adresse kaufen und auch Anteile aufstocken wollen...Kénnen Sie was
dazu sagen bzw. rechnen Sie damit bald einen neuen grofen Ankeraktionér zu ha-
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ben?
NdsAktionar, wir haben alles veroffentlicht, was uns zu unserem neuen Aktionar

LPKFAG(A) bekannt ist und freuen uns uber das Interesse, das auch auslédndische Aktiondre an
LPKF haben.

NdsAktionar(Q) was machen die Tec dax planungen?

NdsAktionar, wir sind im Boérsenumsatz mit Blick auf die TechDax-Kriterien auf

Platz 29, bei der Marktkapitalisierung liegen wir auf Platz 39. Um die Aufnahme-
LPKFAG(A) kriterien zu erfullen, missten wir bei beiden Kriterien jeweils mindestens Platz 35

erreichen. Wir arbeiten am Ausbau unseres Geschéfts - das ist unser vorrangiges

Ziel.

fritz(Q) Wie stehen die Chancen in den nasten Monaten weitere GrolRauftrdge zu gewin-
nen.

LPKFAG(A) fritz, unser Geschaft lauft aktuell recht gut. Uber den Stand einzelner Verhandlun-

gen darf ich leider an dieser Stelle keine Details vertffentlichen.

Rechnen sie auf der derzeitigen Messe und auf der nachste Woche in China (wo
NdsAktionar(Q) hr. Bretthauer vor Ort ist) mit LDS/Flgetechnologie Grol3auftragen? Die Borse
Online hatte geschrieben, da 2 GA kurz vor der Unterschrift stehen.

NdsAktionér, generell werden Auftrége in unserem Geschéft unabhéngig von
Messen erteilt.

LPKEF left.

Wie erkléren sie sich den starken Umsatzriickgang im Bereich Fiigetechnologien?
Soweit aus den vergangenen Berichten zu lesen ist, war dies ein groRes Wachs-
tumssegment bei dem die Auftragsbucher voll waren. Trotzdem konnte nicht an
das Vorjahr angeknipft werden.

Match, der Riickgang ist stichtagsbedingt. Das Segment hat einen hervorragenden
Auftragseingang und -bestand. Das Q 11 2011 sollte deutlich besser aussehen als Q
I 2011. Zum Teil haben sich Verzégerungen in der Auslieferung von bereits beauf-
tragten Systemen ergeben, die kundenbedingt waren.

ag(Q) Mit welchen Marktanteilen fur Antennen im Handybereich rechnet man fur dieses
g Jahr? Wie hoch ist der Auftragseingang im Solar- und LDS-Bereich?

ag, LDS-Antennen werden aktuell im WEsentlichen im Bereich der Smartphones
eingesetzt. Durch die stetige Ausweitung der Kapazitaten fir LDS-Antennen bei
unseren Kunden sollte der Anteil auch 2011 weiter steigen. Gleichzeitig ist zu be-
ricksichtigen, dass auch der Anteil der Smartphones am Gesamtmarkt fiir Mobilte-
lefone weiter steigt. Es fallt mir daher schwer, eine Abschatzung des Marktanteils
Ende 2011 vorzunehmen. Im Moment gehen wir von rund 10% Anteil am Ge-
samthandymarkt aus. Entscheidend fur uns ist, dass wir weiteren Bedarf bei unse-
ren Kunden sehen und dort die Kapazitaten weiter aufgebaut werden. Die Hohe
des Auftragseingangs nach Segmenten vertffentlichen wir nicht. In beiden Ge-
schaften liegt der Auftragseingang deutlich Giber den Umsétzen in Q | 2011.

NdsAktionar(Q) wenn pcb laser 10% betragen,wie hoch ist der anteil stencil laser und Ids?
Nds, der LDS-Bereich hat den groRten Anteil im Segment Schneid- und Struktu-
rierungslaser.

Welchen Marktanteil besitzt man im Bereich LDS flr die "Eroberung des Anten-
Match(Q) nenmarktes”. Welche Ziele werden dort genau verfolgt? Wann sollen die Ziele
erreicht sein?

LPKFAG(A)

Match(Q)

LPKFAG(A)

LPKFAG(A)

LPKFAG(A)

2/5



PR

Investor Relations Laser & Electronics

Match, aktuell sehen wir unseren Marktanteil bei Mobiltelefonantennen bei rund
10%. Wir decken derzeit rund 40% der Smartphoneantennen ab. Der Anteil der
Smartphones am Gesamtgeschaft soll Analysten zufolge deutlich wachsen. Wir

LPKFAG(A) wollen hier starker als der Markt wachsen. Darber hinaus sind weitere Anwen-
dungen fur uns interessant, z.B. bei Laptopantennen und bei Tablet-PCs. Auch
auflerhalb der Samrtphones wollen wir Marktanteile dazu gewinnen.

NdsAktionar(Q) haben sie 2011 schon Ilds auftréage fur antennen bei laptops oder tablet pcs erhal-

ten?

NdsAktionér, ja, hier haben wir bereits Auftrage erhalten. Es gibt auch bereits in
LPKFAG(A)  Serie gefertigte Laptops auf dem Markt, die Antennen nach dem LDS-Verfahren
enthalten.

NdsAktionar(Q) wie hoch ist die zielmarge fur alle 4 produktbereiche fur 2011 ?

NdsAktionar, wir haben eine Guidance flir 2011 herausgegeben und sehen fir das
LPKFAG(A)  Gesamtgeschaft EBIT-Margen zwischen 15 und 19%. Die Margen fiir die Einzel-
geschafte oder -segmente haben wir nicht veréffentlicht.

Match(Q) Stehen nach dem Ausbau am Standort Garbsen weitere grof3e Investitionen an?

Match, wir sehen fir LPKF viele Chancen, kiinftig weiter zu wachsen. Je nach
geschaftlicher Entwicklung werden wir die Kapazitaten an den wachsenden Stan-

LPKFAG(A) dorten weiter ausbauen mussen. Die Investitionen des Q | 2011 dienen auch dazu,
LPKF fur weiteres Wachstum vorzubereiten.
NdsAktionar(Q) ist flir 2011 eine roadshow in den usa geplant? welche roadshows gibt es in euro

pa?

NdsAktionar, wir haben derzeit viel Interesse von institutionellen Anlegern aus
dem angelséchsischen Raum. Wir waren wiederholt in London und kénnen uns bei
LPKFAG(A) Interesse eine Roadshow in den USA vorstellen. Bedingt durch unser Geschaft
sind wir haufiger in den USA. Auerdem steht eine Roadshow in Wien an. Weite-
re Aktivitaten sind geplant.

Wie sehen Sie fir sich personlich die Bewertung der Aktie? Besteht Ihrer Meinung
nach noch genugend Potential?

Match, die Bewertung der Aktie wird vom Kapitalmarkt vorgenommen. Wir kon-
zentrieren uns auf das Geschéft, um den Wert des Konzerns weiter zu steigern.

Wurde der GrofRauftrag aus dem Bereich Dunnschichttechnologie bereits in die
Match(Q) Guidance des laufenden Jahres aufgenommen, oder ist dadurch schon die Umsatz-
planung hinfallig und Gberschritten?

Match, die Planung basierte bereits auf der Erwartung, dass das Segment Dlinn-
schichttechnologien sich stark entwickelt. Die Planung ist daher weiterhin aktuell.

wie kommt dasd verstérkte interesse der instis aus england/usa zustande? sprechen
sie investoren an oder geben sie banken auftrage kontake herzustellen?

NdsAktionéar, wir bemiihen uns um eine aktive Kapitalmarktkommunikation und
nehmen uns Zeit fur Roadshows, Investorenprésentationen etc. Deutsche Techno-
logieunternehmen aus dem Bereich Maschinenbau sind flr diese Investorengruppe
interessant.

Wie erkléren Sie sich, dass die Materialkosten trotz negativem Wachstum derartig
Match(Q) gestiegen sind, dass diese das Eregbnis zuséatzlich stark belasten. Obwohl ohnehin
die gestiegenen Personalkosten das Ergebnis driicken.

LPKFAG(A)  Match, dazu ist ein Blick auf die hohe Bestandsverédnderung notig. Diese Position

Match(Q)

LPKFAG(A)

LPKFAG(A)

NdsAktionér(Q)

LPKFAG(A)

3/5



PR

Investor Relations Laser & Electronics

neutralisiert einen Teil des Materialaufwands, sofern sich Anlagen in der Fertigung

befinden. Wir haben relativ viel Material eingekauft, um die erhaltenen Auftrége

abarbeiten zu kdnnen.

Bisher produzieren sie Laser fiir Kleinteile. Gibt es dazu tberlegungen die An-
ag(Q) wendungen fiir grolere Teile zu erweitern und dazu neu moglichkeiten und An-

wendungen zu finden?

ag, LPKF bewegt sich bewuf3t im Bereich der Mikromaterialbearbeitung. Bei der
Makrobearbeitung mit dem Laser sehen wir intensiven Wettbewerb zwischen gro-

LPKFAG(A) Ren Laserfirmen. In der Mikromaterialbearbeitung sind wir laufend auf der Suche
nach neuen Anwendungen/Applikationen.
Match(Q) Planen Sie weiterhin mit organischem Wachstum, oder halten Sie auch mogliche

Agquisitionen flr sinnvoll?
Match, wir haben so viele eigene Ideen, dass wir in vielen Bereichen aus eigener

LPKFAG(A)  Kiraft wachsen kdnnen. Naturlich kdnnen sich auch interessante Kaufgelegenheiten
ergeben. Wir halten die Augen offen.

Sprich, dass sich die Materialkosten in Quartal 11 wieder dementsprechend gerin-
ger ausfallen?

LPKFAG(A)  Match, das sollte so sein.

ag(Q) Mit welcher liquiditatsausstattung planen Sie und ab wann wird man lberlegen
g Aktien zuriickzukaufen?

ag, im Moment sehen wir uns auf Expansionskurs und wollen in weiteres Wachs-
tum investieren.

Sie planen in den folgenden Jahren mit einem Wachstum von ca. 10%. Woher
nehmen Sie sich dieses selbstvertrauen, wenn Sie zugleich sagen, dass das Ge-
schéaft sehr zyklisch sei und zudem von GrofRauftragen abhéngig ist. Dies spricht
doch dafiir, dass die Lage sich am Markt schlagartig wenden konnte.

Match, wir sind mit innovativen Loésungen am Markt und sehen uns hier gut aufge-
stellt. Wir sind damit in wachsenden Markten unterwegs und wollen stéarker als
diese Mérkte wachsen. Unser Ansatz ist es, mit laserbasierten Verfahren etablierte
Technologien abzultsen. Eine schwache Marktentwicklung sehen wir derzeit
nicht. Unsere Guidance setzt allerdings ein stabiles wirtschaftliches Umfeld vo-
raus.

Das war’s fiir heute. Vielen Dank fiir die Fragen und das Interesse an der LPKF
Laser & Electronics AG. Unser nachster Chat findet am 12. August 2011 zur Ver-
Moderator(P)  6ffentlichung des 6-Monatsberichts statt. Thank you for your questions. The next
chat will take place on August 12th, 2011, when our 6-month report will be pub-
lished.

LPKFAG left.

Nebuchadnezzar left.

fritz left.

Moderator left.

Match left.

ag left.

NdsAktionér left.
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